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イノーバは成果にこだわる

                  BtoB企業の未来のために
成果を出すためのサービスを幅広くご用意

                

                  サービスを通じて課題を解決する                    
                      


                



          

                
                
            
最新情報を入手する

                  Webマーケティングで成果を生むために
ビジネスの成功に寄与する資料を多くご用意

                

                  今すぐ資料を探る                    
                      


                



          

                
                
            
成功パターンを掴む

                  イノーバのソリューションが
どのように企業のビジネスプロセスを向上させ、成果を生み出してきたか

                

                  導入事例からヒントを得る                    
                      


                



          


              

            

              

              

            





















    
    
    

    
    

    
    
    
    
    

    
      






















    


    
    


























    
    
    

    
    

    
    
        イノーバが選ばれ続ける理由
      THE FEATURE


            

 

          

            イノーバはBtoB企業の

セールス＆マーケティングで

成果をあげるための

トータルサポートに高い評価を得ています

「コンテンツマーケティング」の日本での第一人者である代表が設立した当社。潜在顧客の集客・見込み顧客情報の取得から、「マーケティングオートメーション」を活用した見込み顧客の育成、「インサイドセールス」による商談の創出までを企業のニーズに合わせてサービスを提供。イノーバならではの成果をだすためのトータルサポートは導入企業の継続率85%超えの高い評価を得ています。

          





























    
    
    


    
    

    
    

  
        イノーバのサービス
      SERVICE

        「コンテンツマーケティング」を強みとした、潜在顧客の集客・見込み顧客情報の取得から、
「マーケティングオートメーション」を活用した見込み顧客の育成、「インサイドセールス」による商談の創出まで。
BtoB企業から選ばれ続け、セールス＆マーケティングに精通したイノーバだからこそ、
貴社の課題に寄り添い“成果を出すためのサポート”が可能です。

      

      
        
    
    
    BtoBマーケティング&
セールス戦略コンサルティング
    創業以来500社以上の支援実績を持つイノーバがBtoBセールス＆マーケティングの戦略立案、体制構築、ターゲットペルソナの作成からKPI設計までトータルにサポートします。

    詳しく見る
  
    
    
    BtoBマーケティング実践伴走支援
    コンテンツマーケティングの実践に必要なCMSの導入からSEO分析、コンテンツによる集客増〜リード獲得〜リードナーチャリングに至るまで“成果につながる”コンテンツマーケティングの実践を伴走支援します。

    詳しく見る
  
    
    
    WEBサイト改善/
コンテンツ制作アウトソーシング
    BtoB企業の商談創出には、SEO効果があり、かつ見込み客の態度変容を促す良質なコンテンツと、問い合わせを促進するウェブサイト設計が欠かせません。自社サイト上で毎月500〜700件のコンバージョンを獲得しているイノーバが豊富なノウハウで支援します。

    詳しく見る
  

      
      
    
    

  

    
    



























    
    

    
    

  支援実績が豊富なイノーバに気軽にご相談ください

          さっそく話を聞いてみる                    
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       Case Studies


   

 

   
     
        
        
        
 
   
     
     

     
       Read More
     

   

 

 コンテンツマーケティングを一緒に展開するパートナーを得た！ブログへの流入10倍以上、社員のマーケティング知見も大きく向上株式会社スフレ様
Read More
 


 
   
     
     

     
       Read More
     

   

 

 明確なペルソナ設定とキーワード選定で、法人向けECサイトでの顧客単価が60％増株式会社ベック様
Read More
 


 
   
     
     

     
       Read More
     

   

 

 ブランド認知を高める！ 事例で訴求するHPリニューアル株式会社ニューズベース様
Read More
 



     
     
    
   

 

   
   






























    
    
    
   
   

   
   
   
     
           マーケティングセミナー・イベント開催情報
       Seminar / Event


   

 

   
     
        
        
        
 
   
     
     

     
       Read More
     

   

 

 【3/13開催決定！】
事業を成長させるコンテンツマーケティング
~“成果”に繋げるコンテンツ戦略とスケールさせるためにおさえる2つの要素~Read More
 


 
   
     
     

     
       Read More
     

   

 

 回避せよ！BtoBマーケの落とし穴
～マーケ・営業のプロが語る　あるあるの失敗事例と成功企業の共通点～Read More
 


 
   
     
     

     
       Read More
     

   

 

 【6/27ライブ開催】明日から出来る！成果を出すためのコンテンツ制作とChatGPT活用法Read More
 



     
     
    
   

 

   
   






























    
    
    
   
   

   
   
   
     
           ビジネスの成功に寄与するお役立ち資料
       Library


   

 

   
     
        
        
        
 
   
     
     

     
       Read More
     

   

 

 コンテンツマーケティングで成果を出すために欠かせない「顧客理解」と、顧客理解に基づく「顧客起点コンテンツ」の作り方をご紹介します。Read More
 


 
   
     
     

     
       Read More
     

   

 

 


ホワイトペーパーの制作実績100冊を超えるイノーバが、企画や設計の方法から制作のステップまで網羅的にご紹介します。






Read More
 


 
   
     
     

     
       Read More
     

   

 

 


リードやお問い合わせを獲得するには、マーケティング仕様のサイト構築と公開後の施策運用が重要です。企業が抑えておくべきCMSの要件を詳しく解説します。






Read More
 



     
     
    
   

 

   
   


























    
    
    

    
    

    
    
            

 

          

            INNOVA BLOG

マーケティング施策で成果を出したい人を支えるオウンドメディア

ブログを見る
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